
车召回

贷款买车，算好了再出手
上汽通用
召回 161281辆汽车

据汽车之家报道，日前，上汽通用汽
车有限公司根据《缺陷汽车产品召回管
理条例》的要求，向国家质检总局备案了
召回计划，决定自 2017 年 2 月 28 日起，
召回部分别克英朗、雪佛兰科沃兹、雪佛
兰乐风 RV 车型，共计 161281 辆。

据了解，召回范围包括：2014 年 11
月 12 日至 2016 年 12 月 17 日期间生产
的部分 2015 至 2017 年款手动挡别克全
新英朗汽车，共计 139168 辆；2016 年 7
月 5 日至 2016 年 12 月 17 日期间生产的
部分 2017 年款手动挡雪佛兰科沃兹汽
车，共计 18187 辆；2015 年 10 月 30 日至
2016 年 12 月 14 日 期 间 生 产 的 部 分
2016 至 2017 年 款 手 动 挡 雪 佛 兰 乐 风
RV 汽车，共计 3926 辆。

本次召回范围内的车辆，由于零件
受残留油脂影响，极端情况下离合器主
缸可能工作异常，换挡困难，存在安全隐
患。上汽通用汽车有限公司将为召回范
围内的车辆免费更换改进后的离合器主
缸，以消除安全隐患。
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车秀场

日前，奔驰发布了梅赛德斯-迈巴赫 G 650 Landaulet
车型的官方图片，该车的命名与湾流G650公务机的名称不
谋而合，新车在 G 500 4x42车型的基础上加长了轴距，并
采用了后部敞篷式的车身设计。

迈巴赫 G 650 Landaulet的内饰采用米黑双色的配色，
中控台、门板、方向盘及座椅大量采用真皮材质包裹，奢华
感十足。当然，作为一辆“迈巴赫”，新车的最大亮点还是在
于第二排的配置和布局。轴距的加长为迈巴赫 G 650
Landaulet提供了更多的发挥空间，新车后排采用两个独立
式座椅，并用菱形纹路的皮质包裹，中央则由下部中控台相
隔，处处体现着奢华的质感。同时，第二排上方的车顶也可
以完全打开，使乘客可以自由享受阳光。

动力方面，新车搭载了一台来自于 AMG G
65车型的6.0L双涡轮增压V12发动机，最大输出功
率达到了630马力，传动系统与之匹配的是7速手
自一体变速箱。 （王梓冰）

迈巴赫 G 650 Landaulet

自主品牌汽车
集体向上正当时

2016 年，曾经长期被视作
“只赚吆喝不赚钱”的自主品牌
汽车最终上演了“逆袭”大戏。
根据中国汽车工业协会发布的
数据显示，2016 年，自主品牌乘
用车共销售 1052.9 万辆，同比
增 长 20.5% ，年 销 量 首 次 突 破
1000 万辆大关。

而 在 2016 年 SUV 销 量 前
十榜单中，自主品牌 SUV 入围
了六款，并且包揽榜单前三名，
表现较 2015 年有所提升。与此
同时，2017 年多款潜力型自主
品牌 SUV 将全面发力，向前十
榜单冲刺。无独有偶，在 MPV
领域，自主品牌同样表现不俗。
在 MPV 车型前十榜单中，自主
品牌则占有九席。

综合各大车企陆续发布的
2016 年度业绩报告来看，尽管
仍有个别的自主品牌车企处于
亏损状态，但大多数自主品牌车
企不仅实现了销量与利润的双
双增长，并且在外观设计、内在
质量等方面，都可与国际品牌并
驾齐驱。

事实上，自主品牌汽车之所
以能够呈现“集体向上”的态势，
主要在于自主品牌车企敏锐地
捕捉到了当前国内市场消费结
构的变化，在 SUV 和 MPV 两大
细分市场进行合理预判、超前布
局，推出了一批性价比较高、深
受 消 费 者 喜 爱 的 SUV 以 及
MPV 明星车型。

总体来看，2016 年，以哈弗
H6、传祺 GS4、宝骏 560 为代表
的一批明星车型不仅在销量上
跑赢多个洋品牌，已经成为各大
企业销量贡献的主力。而自主
品牌汽车在 SUV 和 MPV 两大
细分市场的较高增幅，也直接带
动了整个自主品牌汽车市场的

“名利双收”。
毫无疑问，经过多年的积累

和发展，自主品牌汽车正在努力
由量变走向质变，改变了以往

“质次价低且只能在低端市场里
立足”的困局。

销量的提升虽然意味消费
者对中国自主品牌汽车认可度
的不断增加，但对于自主品牌车
企而言，他们在实力大幅跃升的
同时，仍旧有不可忽视的“短板”
存在。当前自主品牌车企面对的
核心问题是要提升整体的品牌力，
仅仅依靠个别明星车型的火爆还
远远不够，只有突破品牌的“天花
板”，才能够提升产品和品牌的溢
价能力，实现高端化发展。

自 主 品 牌 集 体 向 上 正 当
时。这恰恰也对自主品牌车企
提出了更高的要求，唯有苦练内
功，在创新研发上闯出一条新路
径，依托自身综合实力和资源整
合能力的提升，才能实现产品的
群体性突围和品牌高端化。

（据《工人日报》）

（本版图片源自网络）

免息不等于免费

目前，很多汽车金融产品都推
出了“免息”“零利率”等车贷噱头，
这对于很多消费者而言，诱惑往往
难以抗拒。但如果细心的消费者认
真计算一下，往往会发现，所谓的免
息并非免费，最终仍旧将成本转嫁
到消费者头上。

例如，银行信用卡分期付款的
方式，往往最轻易麻痹消费者。这
类贷款中，虽然月供中没有任何利
息，但却在办理分期付款业务时，需
要消费者支付一笔手续费。而这笔
手续费却大有玄机，不仅包含了车
贷的利息，还包括了经销商办理按
揭业务的利润。其实，这些手续费

就是通过车贷利息反推出来的，很
明显的一点，一年期和两年期分期
付款的手续费并不相同，正是由于
贷款周期不同，导致的利息不同。

这种“偷换概念”的做法也同样
出现在汽车 金 融 公 司 。 很 多 消 费
者 认 为 金 融 公 司 本 身 是汽车公司
的下属公司，在购车中给予相应的优
惠政策天经地义，而对于到底给予了
多少优惠却从来没有细算过。汽车
金融是独立的公司，而不是福利机
构，它们可以配合厂家和经销商进行
促销活动，但成本仍旧需要有人来承
当。例如原本可以优惠 1 万元现金
的车型，如果客户选择了车贷方式，
优惠幅度就会缩减 5000 元，同时，
经销商还可以额外收取客户手续

费，相比全额付款，消费者支出的
成本往往会更高。

低首付并非最划算

很多消费者在办理按揭中，往
往只关注首款和月供两个数字，但
对于利息是多少、月供怎样计算出
来的往往稀里糊涂。不仅消费者如
此，很多销售顾问也摸不着头绪，而
这正是汽车金融擅长之处。相比银
行按揭，汽车金融的优势是按揭门
槛低，贷款方式更灵活，审批效率更
高等，但也因此消费者会支付比银
行高很多的车贷利息。而汽车金融
的车贷利息又根据金融产品的不同、
请求贷款的周期不同、信贷个体的资
质差异而不同，导致车贷的利率是个
变量。总之，大原则是，信用度好、审
批轻易通过的客户可以获得较低利
息，而信用度差、审批困难的客户，利
息会有相应上浮。

对于普通消费者而言，如果自
我评估信用度较好，最划算的信贷
方式应当是传统的银行按揭，相比
信用卡分期付款和汽车金融车贷产
品，利率相对低一些。消费者可以
同时请求几种按揭方式，然后进行
对比、取舍。由于汽车金融的优势就
是灵活性，所以在车贷过程中形式往
往可以变幻莫测。汽车金融公司可
以将首付款降低至两成左右，只需要
将后面的贷款额度、利息进行一些调
整。消费者虽然在开始尝到了低首
付的甜头，但并非肯定是最划算的车
贷方式，可能之后会为此支付更高的
利息。而消费者往往关注产品本身
有多大的吸引力，而哪款产品更实
惠往往没有分辨能力。

捆绑销售花样多

在经销店中经常将车贷业务与
车险、上牌等业务进行捆绑销售，例
如，在汽车 4S 店办理了车贷业务，
必须同时通过该公司购买全险，或
是购买部分精品礼包。而车险中虽
包含了车损险、机动车盗抢险和第三
者责任险等强制购买的车险项目，销
售顾问还会尽量劝说客户按照最高

保额购买，并且买足各类附加险来提
高保费。经销商除了赚取车贷、保
险业务的手续费回扣外，还能赚装
潢、上牌和按揭手续费等利润，相
比一次性付款购车，利润要高出几
千元。

在办理车贷业务前，首先要对
多种购车方案进行比较，谈好购车
条件。在销售顾问大力推销时，可
以恰当地进行回绝，同样对于捆绑
销售的项目也可以讨价还价，将价
格压下来。

需要注意以下几点

1. 警惕二次抵押情况。虽然这
样的问题较少，但车主还是应该警
惕自己的汽车被经销商办理二次抵
押，造成骗贷行为。

2. 不要被低月供蒙蔽。汽车金
融机构在对外宣传时，往往不会直
接说明利率是多少，而是说月供、日
供只有多少。但算清楚贷款的利
率，将会是吓人的数字。车主因此
应该主要衡量利率而不是月供和日
供额度。

3. 经销商收取高额手续费。买
汽车往往通过经销商办理贷款，要
收取一笔手续费。经销商往往会
声称手续费是金融机构收取的，而
实际上金融机构是不允许收取贷
款手续费的，这是经销商自己核定
的费用，以弥补办理贷款的一些人
工成本。

4. 办 按 揭 前 要 协 商 好 退 订 协
议。汽车按揭在办理过程中，消费
者可能遇到未成功审批发放贷款或
比较慢的情况，在经销商签订的协
议中一般会注明订金是否退还，在
签订合同时一定要注意退还方式、
日期及金额等信息，买卖双方应该
提前协商好。

5.及时还贷至关重要。金融机构
人士介绍，车主千万要注意每个月的
还贷款时间，及时还贷。如果金融
机构扣款不成功，三天之内就要打
电话给车主催缴贷款，也可能产生
一些额外的费用，这些连同利息都
会在不知不觉中增加了车主的贷款
成本。 （本报综合报道）

伴着车贷消费的兴起伴着车贷消费的兴起，，按揭过程中的各种陷阱却越来越隐蔽按揭过程中的各种陷阱却越来越隐蔽。。在选择按揭购在选择按揭购
车时车时，，我们必须打起十二分精神提防这些陷阱我们必须打起十二分精神提防这些陷阱，，提前计算好各种费用提前计算好各种费用，，以免在购车以免在购车
过程中多花冤枉钱过程中多花冤枉钱，，发生不必要的麻烦发生不必要的麻烦。。

解码新车

车观察

吉利远景 X1
正式发布

据汽车之家报道，日前吉利官方宣
布，代号为 V01 的全新入门级小型 SUV
正式定名——远景 X1。

远 景 X1 虽 然 定 位 入 门 级 小 型
SUV，但新车的内部设计风还是非常时尚
的，整体造型较为精致，双色内饰搭配，迎
合了年轻消费者的喜好。同时新车还配
备有当下流行的双辐多功能方向盘、液晶
数字仪表盘和中控大尺寸显示屏。

吉利远景 X1 采用了吉利最新的家
族化设计风格，回纹式进气格栅与前大
灯组相连，同时前保险杠采用了银色装
饰条进行点缀，搭配 LED 日间行车灯，
给人感觉非常时尚。同时梅花镖式轮圈
搭配黑色包围，带给人一种跨界风格。

车尾部分，新车采用了全新的贝壳式
尾灯组设计，同时还配备有车顶扰流板和
后保险杠银色装饰，从而突出其个性化。

动力方面，根据此前的申报信息来
看，吉利 V01 将搭载一台 1.0L 自然吸气
发动机，其最大功率为 68 马力。传动方
面，从官方发布的官图来看，新车采用了
一台手自一体变速箱，并拥有运动和雪
地模式。


