
荣誉是企业不竭的动力

正是一次次求新、一次次突破与变革，科尔
沁牛业取得了一系列令人瞩目的成绩。

2008 年，科尔沁牛业第一次站在了奥运会
的舞台，成为了奥运会的牛肉供应商。

2010 年、2011 年、2012 年、2013 年，科尔沁
牛业又分别成为广州亚运会、世界大学生运动
会、广州亚洲沙滩运动会、全国“两会”的牛肉供
应商。2015 被评为行业十大领军企业，特别是

2016 年，入选世界肉类组织协会，是中国唯一一
家入选此组织的牛肉行业企业。

2015 年，内蒙古科尔沁电子商务有限公司
荣获了阿里农业研究院颁发的“中国农产品企
业品牌网络声誉 50 强”。

2017 年 初 ，科 尔 沁 电 商 公 司 又 荣 获 了
“2016 天猫生鲜行业突破奖”，印证了科尔沁牛
业在电商生鲜消费市场领先地位。

电子商务的出现，弥补了单一线下发展模
式的不足，使传统产业融合互联网，实现产业的
数据化升级和企业快速发展。

2012年，是电子商务浪潮铺天盖地袭来的一
年，是生鲜电商快速崛起的一年。科尔沁牛业快
速抓住机遇，大力发展电子商务，取得了突飞猛进
的发展与长足的进步。“双11”网购狂欢节，科尔沁
牛业在天猫平台的“科尔沁食品旗舰店”自 2012
年—2016 年间连年跨越式增长：44 万元、300 多
万元、800多万元、2177万元、2208万元⋯⋯2015
年科尔沁电商全年销量突破1亿元，2016年达到2

亿元，2017年向着更高目标迈进。
2016 年“双 11”，科尔沁食品旗舰店单店全

天销售 2208 万元，同比增长 47.8%，排名天猫生
鲜行业第一。包括淘宝、京东、一号店等在内的所
有科尔沁牛业产品店铺全网销售累计成交金额
3039万元，也再一次刷新科尔沁电商历史记录。

未来的实体经济与互联网怎样融合，科尔沁
电商的例子给了我们很好的典范：未来的实体经
济，必然是与现代科技相结合的实体经济；未来
的实体经济，必然是与互联网紧密结合的实体经
济；未来，属于实体企业中懂互联网的人。

紧抓市场脉搏 开辟电商新战线

可追溯 引领划时代变革

近年来，食品安全问题引发了越来越多的
人关注。如何构建一座消费者与生产商的信任
桥梁，比以往任何时候都更加重要。

从 2012 投入国际领先的加工设备开始，科
尔沁牛业着手可追溯体系的打造。通过近 3 年
的努力，以及上下游发展的时机成熟，企业在养
殖、生产、销售整个链条上建立了一套完整的可
追溯系统，帮助消费者通过电子网络对产品追

本溯源，实现放心购买。
当消费者需要了解产品来源时，只需打开

手机对着包装上的二维码“扫一扫”，便会清晰
的看到这块牛肉的活牛产地、饲料、品种、口龄、
体重、屠宰日期、检验检疫、饲养员、兽医等信
息。这一服务内容彻底颠覆了过往的商业信息
传递模式，使消费者服务升级到了另一个全新
维度和等级，推动了产业的升级和发展。

结尾

科尔沁牛业着力推动农牧业现代化和绿色化深
度融合，架起从草原到餐桌的桥梁。在决胜全面建成
小康社会、开启建设现代化内蒙古新征程、把祖国北
部边疆这道风景线打造得更加亮丽的目标指引下，撸
起袖子、加油干。当消费者品尝美味的科尔沁牛肉
时，或许不曾获知那块鲜美牛肉背后的故事，也无法
体会交织在它背后巨大的物联网和能量网，更不曾看
到那些为之辛勤忙碌的人们，但是让消费者购买“科
尔沁”产品放心，食用“科尔沁”产品安心，是科尔沁牛
业永恒不变的坚守。

大型灌溉设备。 现代化生产加工。 智能化生产线。

科尔沁牛业总经理王征涛亮相第十四届中国国际
肉类工业展会。

科尔沁牛业董事长李和受邀出席蚂蚁金服农村
金融发布会。

牛肉制成的花团。

天然牧场。

花吐古拉工业园区办公楼。

中国自古以来就
是农业大国，农业在国
民经济中占有重要地
位，搞好农业，是关系
到国家经济稳定，百姓
长治久安的头等大事。

内蒙古科尔沁牛
业股份有限公司（以下
简称“科尔沁牛业”）励
精图治，不断突破行业
天花板，走过了数十年
的艰苦历程，走出了一
条现代化发展之路。

科尔沁牛业地处
内蒙古通辽市，科尔沁
草原腹地，是我国著名
的"黄牛之乡"。

通辽市属于农牧
结合区，优越的地理环
境，使这里成为了国家
重要的粮食基地和畜
产品基地，也是我国的
优质肉牛生产基地。

依托丰富的肉牛
资源优势，通辽市发展
了 肉 类 加 工 、畜 禽 养
殖、良种繁育、绿色饲
料 开 发 、牛 业 生 物 研
究、市场交易、物流配
送等十余个肉牛相关
配套产业。

在通辽市肉牛产
业立体发展宏图之下，
科尔沁牛业经过近 20
年的努力，逐步建立了
适合企业自身发展的
多维商业路径。

种植——从原始到现代

在科尔沁地区，牛户饲喂采用夏季放养，草原
自由采食，冬季舍饲，主要喂养秸秆及玉米。这样
的方式受制于季节、天气等不可控因素，影响效率
及产量。为了寻求更好的解决方案，科尔沁牛业
率先从源头抓起，养牛先种草，解决牛的饲料饲草
问题。2013 年，科尔沁牛业斥资从欧美发达国家
购进各类大型农机农具，选用优质牧草品种，尝试
多样种植方式，种植适宜饲喂的高蛋白牧草 3 万
余亩，真正实现了养牛种植端的现代化。

养殖——从散养到规模化

长期以来，科尔沁牛业的牛源收购模式以“公
司+农户”为主。规模较小的农户经常面临资金不
足、无法预防及抵御疫情等困难，进而会影响到企

业牛源数量及质量的稳定。
为 了谋求突破及创新，科尔沁牛业开始尝

试与农户签订合作协议，组建农业合作社，提供
饲料、防疫等支持，请合作社成员将自家牛放到
科尔沁养殖场统一育肥，逐渐走出一条规模化养
殖、多方共赢的道路。到如今，科尔沁牛业已经实
现了与上百家农户成立农业合作社，并在全国自
建了 7 大肉牛养殖基地，形成了行业领先的活牛
供给优势。

加工——从热鲜到冷鲜

热鲜肉通常指屠宰后不经冷却直接上市的
肉。由于没有进行冷却处理，微生物得不到抑制，
易污染，不够卫生，且不利于大规模集约化生产。

为了改变这一现状，科尔沁牛业 2002 年率先
从欧洲斥巨资引进了 BANSS 屠宰生产线，用于生

产加工冷鲜肉。

产品——从原料到深加工

在发展初期，科尔沁牛业以生产、加工原料
肉，出口外销、供应工业客户为主。这种相对单一
的产品结构，难以为企业带来高附加值收益、制约
了企业快速发展。

为了改变这一局面，2010年，科尔沁牛业开始组
建深加工部，大力进军速冻调理深加工产品市场，开发
出了牛排、牛丸、卤牛肉、牛肉干、牛肉串、牛肉肠、牛肉
速食等一系列高附加值产品；并且扩充产品线的深度，
针对不同的产品，进行更加细致的口味等分类。2012
年，又斥资1.2亿元从冰岛引进MAREL（马瑞奥）智能
剔骨分割线，引领行业进入了牛肉深加工新时代。在
未来，科尔沁牛业还计划推出更多适合消费者需求的
牛肉深加工、休闲零食等，不断引导行业发展潮流。

不懈努力 全产业链全方位突破

科尔沁牛业的现代化发展之路科尔沁牛业的现代化发展之路

带耳标的牛

。
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